UN 14IEME DEFI ATTENDAIT ROB SUR LE STAND ISOLAVA

Serge Azais, directeur général d'lsolava, a défié Rob de réunir en 20 minutes sur le stand d'lsolava 20 hétesses de 20
entreprises différentes.

Une action
ludique et
reussie a
Batibouw

Si I'entreprise Isolava est devenue une
valeur sire dans le secteur de la
construction belge, elle le doit
certainement en grande partie &
sa fidélité & Batibouw. Entre-
temps, quatorze années se sont
déja écoulées depuis sa premiére
participation au salon. Il faut norma-
lement attendre un nombre rond d’années
pour fafer son jubilé, mais Isolava est I'ex-
ception qui confirme la régle.

Les fideles clients et relations d'lsolava ont
été invités sur le stand Batibouw pour évo-
quer, autour d'un verre et d'une petite res-
tauration, les 14 années passées et étre
témoins du quatorziéme défi de Rob Van
Qudenhoven.

Cette figure emblématique de la VRT est par-
venue, au cours de la saison passée, & réali-

Rob a réalisé sans grande peine ce quatorziéme défi.

ser les défis les plus incroyables proposés
entre autres par Elio di Rupo, Luc Van Lierde
et Patrick Dewael. Au salon Batibouw, cest
au directeur général Serge Azais qu'il reven-
ait de lancer un nouveau défi & Rob. Il avait
20 minutes pour réunir sur le stand Isolava
20 hétesses de 20 entreprises différentes.
Une mission dont Rob s'est acquitté sans

~ peine. Il faut savoir que, depuis ses nom-
M, breuses apparitions télévisées, Rob

\ produit sur les femmes le méme effet
J qu’un pot de miel sur un ours. Il lui

' “a fallu moins de 20 minutes pour atti-
rér sur le stand Isolava les 20 beautés

“ prémises. Aux dires des personnes pré-
sentes sur le stand, cet intermezzo a fait
mouche.

Mais ce divertissement n'était pas la princi-
pale raison de la présence d'lsolava au
salon Batibouw. Son premier objectif était
bien entendu de présenter ses produits et
ses systémes et & ce propos, les réactions ont
également &té Irés positives. La popularité
croissante des blocs et plaques de platre
pour la construction de plafonds et cloisons

intérieures ne ressort pas seulement des chif-
fres, mais aussi du nombre considérable de
bons contacts noués a Batibouw. A ['éviden-
ce, les architectes et les entreprises de
pcrochévement se sont faits convaincre des
avantages que représentent les produits
Isolava. La rapidité de construction et de
parachévement et la méthode de finition &
sec sont considérées comme des atouts
importants. [l est également apparu le long
des derniéres années que |'isolation acousti-
que et la protection incendie suscitent davan-
tage d'attention. Sur ce terrain, Isolava offre
également des solutions trés efficaces & des
prix frés démocratiques.

Le fout premier stand d'Isclava & Batibouw. Il y a quator-
ze années, Isolava était déja de la partie. Ce stand n'a
rien en commun avec |'étiquette sous laquelle Isolava se
présente désormais depuis quelques années.

Tant le 14iéme défi de Rob que la présentation des
produits Isolava ont suscité des réactions trés positives
dans le public qui s'était déplacé massivement.
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